


ミッション

エンベデッド・ファイナンスを通じて、
新たな“信用のカタチ”をデザインする。



社名の由来

「アラジンと魔法のランプ」に登場する “ランプの精（Magic of Lamp）” のように、
人々の夢や願いを叶える存在になりたいという想いを込めている。

人々の夢や願いを叶える存在に



サービス名

⚫ 従来の決済サービスではリーチできない
ユーザーの獲得

⚫ 既存事業とは異なる収益源の獲得

提携パートナーのメリット

エンドユーザーのメリット

⚫ 資金ニーズが発生した際、シームレスに
金融サービスを受けられる

⚫ 金融サービスを選ぶ必要がない



サービスの基本スキーム

小売り

エンタメ

不動産

Fintech

EC

人材

交通 Lending

使い慣れたサービスを利用しながら
金融サービスが受けられる

アコムのノウハウとユーザビリティに
優れたシステムにより、

シームレスな顧客体験を提供

ライセンスを取得することなく、
自社ブランドを活用した
金融サービスを提供可能

サービスを利用 APIで接続

金融機能を提供金融サービスを提供

エンドユーザー 提携パートナー

レベニューシェア

データを相互利用



※ 個別のシステム開発をおこなう場合には、別途費用をいただくことがあります

マネーのランプが選ばれる理由

コスト

提携に際して
初期/運営費用はいただきません※

０円
クオリティ

業界No１のアコムで培ったノウハウで
レンディング事業をおこないます

№１
スピード

金融ライセンスがなくても
最短2ヶ月で導入できます

2ヶ月



自由に選べる
商品性

ブランドの統一感を
重視した体験性

金融事業の深度に
応じた提携スキーム

本業サービスに
溶け込む機能設計

柔軟な
カスタマイズ性

マネーのランプの特長

提携先にフィットした
与信設計



導入事例



東京金融賞への応募事例

一時的な資金繰りをサポートするだけでなく、
ファイナンシャル・ウェルビーイング （将来の経済的な安心感）を実現する

フリーランスが抱えている
収入の不安定さや、資金不安を解消する

フリーランス専用の与信により、
新たな金融サービスを提供する



クラウドワークスについて

会社名

株式会社クラウドワークス

主要事業

日本最大級のクラウドソーシング「クラウドワークス」を

中心としたインターネットサービスの運営

許可番号

労働者派遣事業許可番号 派13-306556 

有料職業紹介事業許可番号 13-ユ-313424

所在地

東京都渋谷区恵比寿4-20-3 恵比寿ガーデンプレイスタワー6階

代表者

代表取締役社長兼 CEO 吉田浩一郎

設立日

2011年11月11日

資本金

27億8469万円 ※2024年9月末現在

グループ会社

Peaceful Morning株式会社

株式会社シューマツワーカー

株式会社ユウクリ

株式会社AI tech

株式会社ソニックムーブ

株式会社インゲート

株式会社CLOCK・IT

累計クラウドワーカー 累計クライアント企業

654.8万人 99.0万社
日本最大級のユーザーが登録している

多数の有名企業や公官庁も
クライアントとして利用している

対象職種 クラウドワーカーの傾向

年齢層 法人・個人

20代から60代まで幅広く活躍 個人・フリーランスが多く活躍
法人として受注しているユーザーも

男女比はほぼ均等

男女比

男性受注者の職種 女性受注者の職種



62%

既存の金融商品では、資金ニーズに応えられていないため、
フリーランスに特化した金融サービスが求められている

フリーランスの資金ニーズ調査

フリーランスの76％が「収入の不安定さ」を懸念

72% がフリーランス専用ローンに好意的

Q. フリーランスを続けていく中で、不安に感じるものはありますか

Q. 今後、お金を工面する必要が生じた場合、
フリーランス専用のカードローンがあれば使いたいですか

Q. 実際にお金に困ったときに工面した経験はありますか

計66%

積極的に利用したい

選択肢の１つとして
検討する

62%

66％のフリーランスがお金の工面をした経験がある

収入が不安定

継続的に工面
している

不定期だが
2回以上
経験がある

1回だけ経験がある

調査名：フリーランスの資金繰りに関する実態調査、調査対象：クラウドワークス.jp利用者、回答者数：スクリーニング調査996名・本調査 179名



なぜフリーランスの与信は最適化されていないのか

職種
個人
事業主

事務
営業・
販売

接客 労務

与信
限度額

56万円 89万円 85万円 78万円 75万円

差 ー +33万円 +29万円 +22万円 +19万円

※職種が「個人事業主」のユーザーをランダムサンプリングし調査・集計した
結果、他職種に変更した場合、どれだけ与信限度額が増えたかを表す

＜GeNiEが所有する旧与信モデル＞

「個人事業主」の与信結果は、

他の職種と比較し低い傾向にある

業務実態がつかめない
（本当に働いているのか？）

全ての個人事業主を「１枠」で与信管理しており、

ユーザー属性にあった与信設定がなされていない

ライター SE デザイナー



表面的なデータではなく個人の本質を見つめ、
職業に関係なく最適な評価を提供したい

レッテル

スキルセット

副業の報酬

取引実績

勤務態度

評判

before after

会社規模

勤続年数

本業の収入 職種

お客さまの本質を見る与信



フリーランスのファイナンシャル・ウェルビーイング向上のため、
３段階で支援の幅を拡大

Phase 01

フリーランスの与信を最適化

勤務実績や評価等の適正なデータから、
個人に合わせた新たな与信モデルをつくりだす

Phase 0３

金融サービスへの送客のための
スコア提供

MUFGグループの各金融サービスへ送客をするた
めのスコアを開発し、フリーランスの生活基盤全体
を支えるプラットフォームになる

Phase 02

金融データを活用したクラウド
ソーシングサービスの高度化

顧客の属性データや行動データを活用することで
フリーランスに最適なジョブを推薦し、プラット
フォームの価値を高める

今後の展望



対象の事業ビジョン



GeNiEの長期事業プラン

Phase

1
Phase

2
Phase

3
Phase

4
Phase

5
Phase

6

Embedded Lending

Product Expansion

Corporate VC

Oversea Expansion

Processing

Sending Customer

組込型融資を多様な事業者へ提供し、
業界ごとのベストプラクティスを確立

レンディングと親和性の高いプロダクト
の拡充によるターゲット市場の拡大

提携企業等の親和性の高いビジネスへの
投資を通じたアライアンスの推進

貸金業を自社ライセンスで運営する
企業へのシステム・業務提供の開始

アコムグループで進出/検討している
海外事業の新規事業としての事業展開

提携企業の本業ビジネスを繋ぎ送客
による新たな経済圏の確立and more

下記Phase6までの事業拡大は、
五月雨式に2030年迄に実行予定



会社概要

人々の夢や願いを叶える存在に

会社名 GeNiE株式会社

主要事業 エンベデッド・ファイナンス

所在地 東京都中央区八丁堀4 丁目 3 番 5 号 京橋宝町 PREX

代表者 代表取締役 齊藤 雄一郎

設立日 2022年4月1日

会社HP https://genie-ml.com/

資本金 5億円（資本準備金含む）

株主 アコム株式会社（出資割合100%）

貸金業者登録番号 東京都知事 第 31922 号

加盟団体 日本貸金業協会

一般社団法人日本資金決済業協会

一般社団法人Fintech協会

Webサイト QR 齊藤の連絡先 QR


